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DEMENAGEMENT. La société Serena a dii qu'rtter Heiltz-le-Maurupt

De la campagne a la ville

DOMINIQUE HERBEMONT

« Je n'ai pas encore fait mon
deuil de la campagne », confie
Gilles Boudier, collaborateur de la
société Serena. Aprés trente
années d'implantation a Heiltz-
le-Maurupt, petit village du Sud
marnais de moins de trois cents
ames, cette entreprise spécialisée
dans les logiciels de gestion a dii
partir s'installer a Reims. La mort
dans I'dme pour une bonne par-
tie de ses quinze collaborateurs.
A commencer par Jean-Pierre

L'épouse du DG
pas partante
pour la campagne

Lanceau, patron et fondateur de
Serena. « Il était un chantre de
I'entrepreneuriat a la campagne »,
dit de lui son gendre, Gilles Bou-
dier. Aprés une parenthése dans
le Jura, il était revenu dans son vil-
lage natal d'Heiltz, pour y plan-
ter le drapeau de Serena.

En 2010, la société avec vue
sur champs avait un plan de
recrutements important : des
commerciaux, des dévelop-
peurs, etc. Et, surtout, un direc-
teur général pour préparer la pas-
sation de pouvoirs avec le PDG.

Un déménagement la mort dans |'dme pour une partie des salariés,
attachés a leur qualité de vie rurale.

« Nous avions trouvé un candidat,
qui nous a annoncé la veille qu'il ne
venait plus » raconte Gilles Bou-
dier. Son épouse n'était pas par-
tante pour venir « s'enterrer » a
la campagne.

Entre désillusions et défec-
tions, la direction a mesuré toute
la difficulté a recruter des profils
pointus a la campagne. Ce qui
repose la question de la venue, ou
du maintien, d'activités extra-
agricoles en milieu rural. De leur

cOté, les salariés n'ont pas quitté
de gaieté de cceur un cadre de
vie qu'ils avaient choisi au départ.
Pour Gilles Boudier, habiter prés
de son lieu de travail, au calme et
a des prix de I'immobilier trés
accessibles, est un avantage
concurrentiel sans commune
mesure avec l'agglomération
rémoise.

Mais Serena avait besoin de se
relocaliser & Reims pour se rap-
procher du marché de I'emploi.

Christian LANTENOIS

« Nos clients sont des entreprises
frangaises de vente de photoco-
pieurs et des PME de dix a cin-
quante salariés présentes dans tous
les métiers sauf l'industrie. Nous
rayonnons sur tout le grand quart
Nord-Est. »

Depuis des locaux loués au
pole Farman, Serena se posi-
tionne au barycentre de sa clien-
téle. Avec encore une pointe de
regrets pour son ancien « village
gaulois ».



